Loms‘6

AKADEMIEN

Sa hiir gor du en forsta skiss till en Affirsplan

I det hdr programmet dr det var ambition att lotsa dig fram till en bra start for
ditt blivande foretag. Det kommer sd sméningom att mynna ut i en afférsplan,
d.v.s. hur du planerar din affiar. Programmets atta steg 6kar din insikt om din
marknadsnisch, dina potentiella kunders behov och hur du ska profilera ditt
erbjudande. Redan nu vill vi fa dig att borja fundera kring det som sa
smaningom blir underlag for en Affirsplan. Fundera och skriv ner det du i dag
har klart f6r dig under nedanstaende rubriker. Vi kommer under de étta stegen
att hjdlpa dig att bli tydligare 1 allt detta.

* Projektet i ett notskal - det hidr gar det ut pa. Mission/uppgift.

* Affarsidé - det hdr dr vi sédrskilt bra pa
- de hir problemen I6ser vi at kunden

* Malbild - s& hdr ser projektet ut om 2 ar
* Kund/marknadssituation - tankbara kunder - sd hir koper de idag (kanaler)
- konkurrenter
- marknadstrender
- osidkerhet
* Ingangsstrategi - s& hdr sétter vi igang
* Tillvixtstrategi - hur expanderar vi verksamheten
- resursbehov

- utgangsstrategi for ev. avveckling
* Ekonomi - intdkter min/max/sannolikt
- Ionsamhetskrav/resultat

- milstolpar - kritiska steg - likviditet

* Min roll i projektet - 1 igangkdorningsfasen
- vision/malbild om ett ar
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