
AKADEMIEN

Steg i processen:
     Idé

            Idéförädling
 
 
 Nyttoutveckling
 
 
 Konceptualisering
 
 Marknadsexpansion
       Förnyelse

Möjlighet/
     Första test
 
 Andra test
 
 
 
 Acceptans/
 
 
 M-acceptans

 
   Expansionspotential
Behov

 
 
 
 
 
 
 
 
 Första kund

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 Pilotfall
 
 

Omvärld:

INNOVATÖREN
 
 ENTREPRENÖREN
   
 MARKNADSFÖRAREN                
        AFFÄRSUTVECKLAREN

Litet finansieringsbehov
 
 
 
 
 
 
    
 Stort finansieringsbehov
 
 
 Mycket stort finansierings-
- men stor risk
 
 
 
 
 
 
 
 
 - kalkylerbar risk
 
 
 
 behov
- svårbedömd vinstchans
 
 
 
 
 
 
 
 - lättbedömd vinsmöjlighet
 
 
 - kalkylerbar risk/stor vinstchans
Alltså: svårt att finna finansiärer
 
 
 
 
 
 
 Alltså: lättare att få finansiärer
 
 Alltså: lätt att få finansiärer

STAFETTEN: Från idé till marknad. Så här kan man dela in processen  i en kedja med olika aktörer. Det är svårast att klara de
tidiga utvecklingsfaserna, då det är jobbigt samtidigt som det är svårt att se någon vinst inom synhåll. Entreprenören är således den
kritiska faktorn i hela processen. Vi behöver bra entreprenörer med rätt mental inställning och förmåga att skaffa stöd/ sälja idén.


